aie mense dink as

daar genoegsame

doodsdekking (kon-

tant) is, gaan dit al

die risiko’s onder-
vang. Maar lewenspolisse moet
korrek uitgeneem word, elkeen
vir die regte doel.

’n Voorbeeld van 'n tipiese
blaps: A is 'n dokter en bedryf
twee praktyke op twee dor-
pe. Daar is banklenings van
R15 miljoen wat verdeel is tus-
sen die twee ondernemings, n
verband van R2 miljoen op sy
huis, en lenings van R3 miljoen
wat A self aan die praktyke ge-
maak het. A neem ’n polis van
R40 miljoen op sy lewe uit, en
begunstig sy gade. A meen daar
is genoeg geld om alles te betaal
as hy sterf. Hulle het twee kin-
ders. Daaris geen ander lewens-
versekering nie.

As A sou sterf, skuld sy boe-
del die bank R17 miljoen (besig-
heidlenings en verband), want
hyhetborg geteken by die bank.
Die R3 miljoen-lening gaan ook
nie deur die besighede aan sy
boedel terugbetaal word nie,
want sulke mediese praktyke is
gewoonlik nie veel werd nie. A
se boedel is tegnies insolvent.

Die eksekuteur gaan die gade
vravir geld, want sy het R40 mil-
joen uit 'n polis gekry. Die gade
kan ongelukkig nie sonder be-
lastingimplikasies R17 miljoen
plus die boedelkoste aan die ek-
sekuteurbetaal nie. Sy kan slegs
R100 000 per jaar skenk sonder
om skenkingsbelasting te betaal.
Op elke bedrag bo R100 000 is
daar 20% skenkingsbelasting
betaalbaar in daardie boekjaar.

Die volgende polisstrukture
sou beter wees:

m 'n Lewenspolis van R15 mil-
joen plus boedelbelasting,
waar die besigheid die aan-

cnolre ron haotaloric

Boedels:

Beplan deeglik
vir laer koste

Almal is gevoelig oor koste. As mense hoor
van ‘boedelbeplanning’, dink die meeste
aan polisse, en dit laat die antennas reg-
op spring. Onmiddellik kom die woorde:

‘Ek het 'n makelaar en my sake is in orde.
Dit gaan egter oor veel meer as dit.

m 'n Lewenspolis op A se lewe
van R2 miljoen plus boedel-
belasting, met 'n sydelingse
sessie aan die bank vir die
verband.

m 'n Polis van R3 miljoen plus
boedelbelasting op A se
lewe, waar die besigheid die
aansoeker, eienaar en beta-
ler is, om A se boedel terug
tebetaal vir die lening. Geen-
een van bogenoemde drie
polisse sal onderhewig wees
aan skenkingsbelasting nie.

m 'n Vierde polis op A se lewe,
waar die gade die begunstig-
deis, kan vir haar versorging
uitgeneem word. Dekking,
na gelang van die bekostig-
baarheid, kan R20 miljoen
of enige ander bedrag wees.
Ingevolge artikel 4(q) van
die Boedelbelastingwet is
geen boedelbelasting op
hierdie polis betaalbaar nie.
Deeglike beplanning met

kundige advies is noodsaaklik.

Daar is ongelukkig min boedels

wat regbeplan is en waarvan die

strukture regs.

As’n geliefde sterf, word baie
aspekte in ag geneem, soos hoe
’nmens getroud is, en verkeerde
wense, s00s “my seun van 8 jaar

Mmoot musminraranen erf? af Gy

seun erf my maatskappy en my
dogter erf R2 miljoen van die R6
miljoen wat in kontant in die
maatskappy is”.

Soms word besittings vererf
aan kinders en kleinkinders wat
dit nie wil hé nie, soos: “Sussie
erf Ouma se kis wat vol doilies,
hekellappies en ou dooprok-
kies is. Sussie het altyd graag
daarmee gespeel toe sy vyfjaar
oud was.”

Die teensy is dat Ouma altyd
ges€het Ousus kan die portrette
indie gangerf omdat sy dit graag
wou hé, maar dit is nie s6 in die
testament gespesifiseer nie, en
nd Ouma se begrafnis het tant
Koekie dit gaan gaps.

WEES SLIM OOR KOSTE
Wanneer 'n geliefde sterf, is
almal besorg oor die koste,
die boedelbelasting, ekseku-
teursgeld en dergelike van die
oorledene se boedel. Terwyl
daar toebroodjies ge€et word
nd die teraardebestelling, word
baie wysheid uitgeruil en weet
baie mense alles van boedel-
bereddering af, of ken iemand
’n prokureur wat dit die beste
en goedkoopste kan doen.

Wat wel waar is, is dat die

lzocte minimaal cal xwese ac 'n

boedel korrek beplan en die
regte risiko’s ondervang is, die
testament uitvoerbaar is, die
trusts gereeld geoudit is, en die
besighede se risiko’s getdentifi-
seer en aangepak is. Elke mens
se situasie is anders en vergindi-
viduele beplanning.

Ongelukkig wil mense nie
betaal vir behoorlike, holistiese
boedelbeplanning nie. Holistie-
seboedelbeplanning is 'n spesia-
listerrein wat nie noodwendigin
die ervaringsveld van finansiéle
adviseurs (wat lewenspolisse,
aftreeprodukte en beleggings
verkoop) val nie. Net so is boe-
delbereddering 'n spesialistaak.

Hoebeter 'nboedel beplan is,
en waar die risiko’s ondervang
en die relevante dokumente be-
skikbaar is, hoe vinniger word
die boedel deur 'n kundige be-
redderaar afgehandel.

Om holisties (in geheel) al
die aspekte in 'n boedel na te
gaan, voorstelle te maak, die
testament en trusts te ouditen te
wysig, en alle risiko’s in die besig-
heid en elders te identifiseer en
ten beste 'n plan te maak, bete-
ken eintlik dat die beplanner ge-
noegsame inligting moet verkry
van die makelaar, prokureur,
ouditeur, bankbestuurder, die
Kkliént, die gade en soms van die
kinders.

Volledige boedelbeplanning
kos geld, want dit verg tyd. n
Mens kry waarvoorjy betaal, of
nie betaal nie. Ditis goed om 'n
tweede en derde opinie te kry.
Doendieregte ding virjouselfen
jou naasbestaandes, en betaal
vir behoorlike advies. LBW

Mpmnr. Andre Eloff (CFP®) is boe-
delbeplanner en konsultant by
Business & Legal Consultants
(lid van Fisa).
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